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On Stage - Verhandeln nach Drehbuch

Das PM Forum zu Gast bei Hengeler Mueller. Verhandlungsstrainerin Dr. Anges Kunkel
präsentiert im 23. Stock Spielfilme und Strategien.

Julia Roberts macht vieles richtig: Um ihren Chef, einen Anwalt, im Film „ Erin Brokovich“ zu einer
Sammelklage zu bewegen, greift sie in die Trickkiste der Verhandlungskunst.

Sie spricht ihn beim Rückweg vom Essen an.

Sie appelliert an sein gutes Herz.

Sie erklärt die Vorteile, die die Sammelklage für ihn persönlich jetzt bringen kann.

„Alles drei wichtige Elemente einer gelungenen Verhandlungsstrategie mit Vorgesetzen“, erklärt Dr.
Agens Kunkel, frühere Leiterin der M&A-Abteilung bei Rödl & Partner und heutige
Verhandlungstrainerin der Frankfurt School of Finance & Mangement. Kunkel: „Genau deshalb wirkt
das Ergebnis dieses Filmdiskurses zwischen Angestellter und Anwalt auch glaubwürdig.“

Auch für Verhandlungsstrategien, die nicht funktionieren, findet Kunkel perfekte Beispiele. Etwa aus
dem Paten, der sich durch viele Worte und falsche Argumentation zu gar nichts bewegen lässt.
„Zutexten“ funktioniert nie, so Kunkel.

Gut besucht: Mehr als 25 Gäste bei Hengeler Mueller

Zwei Beispiele von vielen, die die gut besuchte September-Verstaltung des PM Forums zu einem
wirklichen Erlebnis machten. Zudem freuten sich die Gäste über den perfekten Rahmen im 23.
Stock der Kanzlei samt sensationellem Blick und ausgesuchtem Catering.

Referentin Dr. Agnes Kunkel präsentiert berühmte Filmszenen...

Werden Sie Mitglied beim PM
Forum Deutschland!

Das Professional Marketing Forum
unterstützt Sie bei Ihrer Arbeit. Alle
zwei Monate können Sie sich bei
hochklassigen Vorträgen unter
Kollegen über aktuelle Aspekte
des Marketings informieren.

Sie erhalten ausserdem das PM
Magazine und Zugang zur
Artikeldatenbank mit dem
gesammelten Marketing-Wissen
und vielen Best-Practise-
Beispielen zum Kanzlei-Marketing.

Das kostet die Mitgliedschaft

Ihre Mitgliedschaft erstreckt sich
auf die ganze Kanzlei. Der
Jahresbeitrag 2009 ist deshalb
nach Größe der Kanzlei gestaffelt:

50 Euro (bis 50 Mitarbeiter
in Deutschland)
175 Euro (bis 250
Mitarbeiter)
250 Euro (bis 500
Mitarbeiter).

So werden Sie Mitglied

Für den Beitritt genügt es, die
Registration Form auszufüllen und
uns zuzusenden.

Download Registration Form (pdf)

Wie lange läuft eine
Mitgliedschaft?

Jede Mitgliedschaft läuft ein
Kalenderjahr. Danach können Sie
entscheiden, ob Sie weiter zum
größten deutschen Kanzlei-
Netzwerk gehören wollen.

Ich freue mich darauf, Sie beim
nächsten Event des PM Forums
Deutschland begrüßen zu dürfen!

Herzlichst,
Ursula Triller
Regional Director Germany

u.triller(at)triller.com
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Consultants

Papenhuder Str. 53
22087 Hamburg
Tel: 040 244 24 28 40
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Profil Angebot Kunden Events + Termine Karriere Kontakt English

Latest Ne

Pmforum TRILLER COMMUNICATION CONSULTANTS http://www.triller.com/events/pmforum

1 von 3 05.10.2009 10:10



... und fasziniert die Zuhörer mit verblüffenden Verhandlungsbeispielen.

Dr. Agnes Kunkel im Gespräch mit Gastgeber Keith D. Bain

Gäste: Ann-Charlotte Steinbrück, Christoph Tillmanns von Freshfields. Programmleiterin der
Frankfurt School of Finance & Management Sonja Thiemann. Mit dabei: Ingeborg Altvater von
Hengeler Mueller

Unter den Gästen:

Frauke Mannott, Sabine Scheich, Stefan Paul (Allen & Overy LLP); Catharina Mirsberger,
Alexander Mueller, Jan Hay (Clifford Chance LLP); Christoph Tillmanns, Ann-Charlotte Steinbrück
(Freshfields Bruckhaus Deringer); Martina Voll (Linklaters LLP); Dr. Sascha Bier, Stefan
Bodenburg, Sabine Maneval, (Lovells LLP); Ralf Schön (Schoen + Company); Andreas Gerhards
(Simmons & Simmons); Barbara Gruber, Stefan Blum , Iris Röse (Warth & Klein); Vivian
Leydecker (White & Case LLP).

www.pmforumeurope.com

Eindrücke und Bilder aus den
bisherigen Veranstaltungen:

Verhandeln nach Drehbuch
(Hengeler Mueller,
Frankfurt)

Marketing-Controlling
(Clifford Chance, Frankfurt)

Der gute Draht zu
Journalisten (Baker &
McKenzie, Frankfurt)

Kanzleimarketing: Akquise
in der Krise (Freshfields,
Frankfurt)

Professionelles Pitch-
Training mit Peter Rush
(Taylor Wessing, Frankfurt)

How to increase Managing
Partners' interest in
Business Development
(Allen & Overy, Frankfurt)

Die Do's und Don'ts beim
Pitch (Shearman & Sterling,
Frankfurt)

Secrets of successful
rainmakers (Gleiss Lutz,
Frankfurt)

Best Practice in Marketing
& BD - results of the FTD
Survey (White & Case,
Frankfurt)

Using brand strategy to
manage the customer
experience (Freshfields,
Frankfurt)
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